
FAIRE DES AFFAIRES AU 
MOZAMBIQUE
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Stratégie et Prospection

Stratégie
• Pourquoi venez-vous au Mozambique
• Quel est votre horizon d’investissement
• En quoi votre offre se différencie de ce qui existe déjà

Prospection
• Attention aux miracles
• Attention aux vendeurs de rêves
• Croiser les informations
• Connaissez la concurrence 
• Prenez votre temps
• Surtout pour choisir d’éventuels partenaires
• Rencontrez tous les acteurs français 
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Installation

 Apprenez le portugais

 Apprenez le Mozambique

 Soyez présent sur place

 Entourez-vous de bons conseillers

 Valider chaque étape avec vos conseils

 Recruter des personnes expérimentées

 Armez-vous de patience
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Loi et réglementation

 Droit social

 Expatriés

 Centre de Promotion des Investissements

 Contrôle des changes

 Financement

 Fiscalité



OBRIGADO
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